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Spielernatur mit mathematischem Talent

CHRISTINE MATTAUCH | NEW HAVEN

Ganz hinten in dem kleinen Seminarraum
sitzt ein junger Mann mit Dreitagebart,
Jeans und ausgetretenen braunen Halbschu-
hen. Konzentriert lauscht er wie die 25 Stu-
denten der Dozentin und macht sich Noti-
zen. Plotzlich ergreift er das Wort: ,,Wenn
ich Sie gerade mal erginzen darf...“ Ein
Uberflieger, ein Ausnahmestudent? Nein:
Dirk Bergemann ist selbst Professor.

Er konzipierte das Seminar zusammen
mit seiner Kollegin Joan Feigenbaum, einer
Computerwissenschaftlerin. Ein Pilotpro-
jekt, das sich an Wirtschafts- und Informa-
tikstudenten richtet: Gemeinsam untersu-
chen sie die Okonomie des Internets, ver-
binden das Verstindnis technologischer
Prozesse mit spieltheoretischen Analysen.
Bergemann hofft, dass daraus mal ein For-
schungsinstitut wird: ,,Das Thema Internet-
6konomie wird uns noch lange begleiten.“

Wenn es um neue Projekte geht, ist der
ruhelose 39-Jihrige um Einfille nie verle-
gen. Seit 1995 ist er Okonomie-Professor an
der Elite-Uni Yale im amerikanischen New
Haven, in dieser Zeit hat er nicht weniger
als acht Forschungsstipendien erhalten.
Sein Schwerpunkt ist die Spieltheorie - ein
mathematischer Zweig der Wirtschaftswis-
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Er selbst ist an diesen Fortschritten nicht
ganz unbeteiligt. Bergemann hat sich mit :
der Analyse dynamischer Spiele einen Na- |
men gemacht. Bei diesen Spielen lernen die |
Teilnehmer aus fritheren Erfahrungen, ver- |
dndern also ihr Verhalten unter sonst glei- |
chen Bedingungen. Auch mit ,Mechanis-
mus-Design“beschiftigt er sich - und unter- |
sucht, wie Spielbedingungen aussehen miis- |
sen, wenn ein bestimmter Ausgang ge- |
wiinscht wird. ,Das ist zum Beispiel fiir die |
Politik relevant, wenn es um faire und effi- |
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sem Vorsatz geblieben? Bergemann lacht
und sagt: ,Ich versuche, meine Kinder auf-
merksam zu erzichen® - die sechsjihrige Jas-
min und den neunjihrigen Reza. Die Spiel-
theorie reizte ihn nicht wegen ihrer Bedeu-
tung fiir die Politik, sondern wegen ihres for-
malen Analysepotenzials: ,,Ich kann damit
mein Interesse an Mathematik und sozialen
Phinomenen verbinden.“

Bergemann ist kein Empiriker. ,,Ich baue
Modelle, andere versuchen, sie zu testen.”
Ein aktuelles Projekt ist die Konzeption von
Modellen, deren Regeln unabhingig vom In-
formationsstand der Teilnehmer funktionie-
ren. Ein Beispiel sind Empfehlungen von
Amazon (,Kunden, die diesen Artikel ge-
kauft haben, kauften auch . . .“). Sie biindeln
Informationen von Millionen Lesern, errei-
chen aber Leute mit unterschiedlichem Vor-
wissen. Wie wird trotzdem das Ziel er-
reicht, dass jeder eine Empfehlung erhilt,
die ihn wirklich interessiert?

Ein anderes Thema sind Anreizpro-
bleme in der Vertragstheorie. Venture-Capi-
tal-Investoren beispielsweise miissen ihr
Engagement irgendwann beenden, wenn
das Start-up erfolglos bleibt. Aber wann?
Wie sehen die optimalen Vertragslaufzei-
ten und -bedingungen aus? Zur Klirung die-
ser Frage arbeiten Bergemann und sein Pari-

ser Kollege Ulrich Hege sogar ausnahms-
weise auch mit empirischen Daten.

Bergemann hat eine ungewo6hnliche Fi-
higkeit, komplexe Sachverhalte plastisch zu
erldutern. Gelernt habe er das in den Bewer-
bungsgesprichen an den US-Unis. In einer
Viertelstunde miisse man Wissenschaftlern
aus anderen Fichern seine Arbeit erkliren.
, Wer es in den ersten Minuten nicht schafft,
die Kollegen fiir sein Fach zu interessieren,
hat verloren.“ Kommunikation hat auch in
seiner Forschung einen hohen Stellenwert:
,Das Klischee des vereinzelten, stillen Wis-
senschaftlers ist genau falsch.“ Viele seiner
Projekte entstehen im Dialog mit Kollegen.

Zuriick nach Deutschland zieht es ihn
nicht. ,Ich habe in den USA mehr Zeit fiir
Forschung.“ In Yale konnen Professoren
alle drei Jahre ein Freisemester einlegen.
Grundsitzlich vorstellen kann sich Berge-
mann hingegen einen Ausflug in die Politik-
beratung: ,In den USA ist es viel {iblicher
als in Deutschland, dass Forscher befristet
in der Verwaltung arbeiten. So ein Job
konnte mich eines Tages reizen.“

Nachste Folge der Serie: Aus Nottingham
nach Kiel — was Holger Gorg zurtick nach
Deutschland zog.
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